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 فهرست 

 13 ............................................................................................................................... مقدمه

 ۱۴ ........................................................................................................................ د ی ل را کشف کن ی دل 

 1فصل 

 ۱7 ..................................................... دانستم ی د را اکنون م ی نده خواهم فهم ی چه که در آ ت... کاش آن ی در نها 

 2۰ ............................................................................................................................ گر ی ... و سخن د 

 2فصل 
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 22 ..................................................................................................................... نجا هستم؟ ی چرا من ا 
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 2۴ ............................................................................................................................د... ی تحولات جد 

 25 ............................................................................................................... ع و ناتمام ی سه داستان سر 

 25 ......................................................................................................................... ی هفتگ   سارا در دو 

 28 ..................................................................................................................... ی م در شش ماهگ ی ج 

 29 ......................................................................................................................... ی سام در ده ماهگ 

 3۱ ............................................................................................................................ گر ی ... و سخن د 

 3فصل 

 33 ........................................ د.( ی خود انتظار داشته باش   ی ن روز کار ی د از اول ی توان ی بزرگ  )آنچه شما م   ی آرزوها 
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 ۴2 ................................................................................................................. رون سرد است ی زم، ب ی عز 

 ۴3 .............................................................................................................................. چند هفته اول 
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 ۴5 ........................................................................................................................................ ف ی تکل 

 ۴6 .......................................................................................................................... گر ی ک نکته د ی ...  

 ۴فصل 

 ۴7 ....................ست ی آن چ   ی د معنا ی دان ی د اگر م ی د. دو بار بوق بزن ی مانکار مستقل هست ی ک پ ی د اگر شما  ی بوق بزن 

 ۴8 .......................................................................... !مانکار مستقل هستم ی ک پ ی ، من  ن ی قسمت اول: بنابرا 
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 ۴8 ............................................................................................................ ن پله است ی تر ن یی قدم اول پا 

  
ً
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 5۱ ........................................................................................................................ ست؟ ی تفاوت در چ 
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 55 ......................................................................................................................... گر ی د   ک نکته ی .. و  
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 62 .................................................... د ی د و در آن متخصص شو ی ق کن ی تحق   ی ا مجموعه مسکون ی ک محله  ی در  

 63 ............................................................................................................. ن املاک ی گر مشاور ی کار با د 

 63 ................................................................................................................................ ی کار   فت ی ش 
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 65 .............................................................................................................. ک نقطه شروع ی دا کردن  ی پ 

 68 ................................................................................................. درست   ی رار گرفتن در جا ق   ن ی مارج ک 

 69 ........................................................................................................................ گر ی ک نکته د ی … و  
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 73 ............................................................................................................... ن سال ی اول   ن ی سوب   چارد ی ر 
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 75 ..................................................................................................................... ها نه ی هز   ی بند م ی تقس 
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 8۱ ......................................................................................................................... گر ی ز د ی ک چ ی … و  
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 89 ........................................................................................................................ گر ی نکته د   ک ی … و  

 ۸فصل 

 د ؟  ی دار ی م   گام بر   ی ر ی د در چه مس ی دان ی م   ی ا به راست ی آ 
 9۱ ......................................................... م کنترل دارم ا ی ا حرفه   ی ر ی گ چقدر بر جهت   دم ی فهم ی کاش زودتر م 

 9۱ ............................................................................ د یی ت نما ی ر ی خود را مد   ی طه شغل ی ح    گزمن ی ادوارد کر 

 9۴ ............................................................................................................. ی آفت شغل   ، ی تماس تصادف 

 96 .......................................................................................... شوند ی موجب بقا در حرفه م   ی چه اقدامات 

 97 ............................................................................................................................ گر ی ک نکته د ی و  
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 ۹فصل 

 99 ..................................................... د، شما را ترک خواهند کرد. ی ر ی ده بگ ی ها را ناد اگر آن ؛  خانواده مهم است 

 ۱۰۰ ......................................................................................................... جاد تعادل ی ا    ی دَنس   ی س ی اِستِ 

 ۱۰۱ ....................................................................................... ح و کار ی ان تفر ی تعادل م   ی ترل برقرار ی هذر ل 

 ۱۰3 ...................................................................................... همه هست   ی شه جا برا ی ن هم یی ال پا ی و را ی ه 

 ۱۰۴ ............................................................................................................................. ف ی ن وظا یی تع 

 1۰فصل 

 ۱۰5 ........................................ لات است ی ها در تعط ه کنار آمدن با آن ی شب   ی کم   ؛ کار کردن با خانواده و دوستان 

 ۱۰5 .................................................................................................. که به هم مرتبط هستند   یی وندها ی پ 

 ۱۰6 .......................................................................................................... ی چالش کار و روابط خانوادگ 

 ۱۰7 .................................................................................................................................. اگرها اما و  

 ۱۰9 ........................................................................................ ون ی س ی از حذف کم   ی ر ی جف نلسون جلوگ 

 ۱۱۱ ...................................................................................................................... گر ی ک نکته د ی ... و  

 11فصل 

 ی د تقر ی به آن مسلط شد   ی وقت ؛  رقبا، غارتگران و شما 
ً
 ۱۱3 ........................................................... بامزه است   با

 ۱۱5 ....................................................................................................................... ی کاردان    گلو ی آلن ب 

 ۱۱6 .......................................................................................................... ر نظر داشتن مردم ی ت ز ی اهم 

 ۱۱7 ........................................................................................................................ داران ی مطالعه خر 

 ۱۱9 ........................................................................... ها در لباس مشاور املاک و گرگ   داران سرگردان ی خر 

 ۱22 ................................................................................................................... ت معامله ی ل موفق ی دل 

 ۱23 .......................................................................................................................... گر... ی د   ی ز ی و چ 

 12فصل 

 ۱25 ................................. د ی ده که وجهه خود را درست کن ی من را دوست ندارد؟ وقت آن رس   ی چه شده که کس 

 ۱27 ........................................................................................ ی ت قالب ی و ذهن   ی لانگ  اصول اخلاق   ی دب 

 ۱29 ............................................................................................... چالز کلارک کار درست را انجام دادن 

 ۱3۱ ......................................................................................................... به سمت راه حل    تو ی روم   ی لار 

 ۱33 ............................................................................................................... وعده دادن، موفق شدن 

 ۱35 ................................................................................................................................ گر ی و نکته د 

 13فصل 

ما 
ُ

 ۱37 ............................................... د ی اور ی د تا به دست ب ی قت است: انفاق کن ی ک حق ی ن  ی ا   ؛ افته ی سازمان   ی ش

 ۱38 ................................................................................................. ر شدن )در کار( ی کلارک  درگ   ی جود 

 ۱۴۰ ............................................................................... خود بودن   ی ت خودِ واقع ی لت فلچر  اهم ی شا م ی تر 

 NAR ................................................................................................ ۱۴2)ن املاک ) ی مشاور   ی انجمن مل 

 ۱۴2 ....................................................................................................................... گر ی ک نکته د ی .و  .. 

 1۴فصل 
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 ۱۴5 ........ دهند ی م   ش ی است که نما   ی اعداد اند؛ مهم  ستند که مهم ی ن حروف ن ی ا    ...   ت و سوپ الفبا ی ز ی و   ی ها کارت 

 ۱۴6 ....................................................................................................... افتن اعتبار ی جسپرسون    ل ی دار 

 ۱۴8 .................................................................................... ژه ی ن بودن در مورد مدارک و ی ران هوث  واقع ب 

 ۱55 ...................................................................................................................... گر ی ک نکته د ی ... و  

 1۵صل ف

 ۱57 .......... کرد   ی ها زندگ توان بدون آن ی ها، نه م آن توان با  ی نه م   ... وکلا   ؛ چرخند ی م   ی که در بطر   یی ها مانند عقرب 

 ۱58 ............................................................................................................................. املاک   ی افشا 

 ۱59 ........................................................................................................................ خانه   ی فن   ی بازرس 

 ۱6۱ ................................................................................................................ ها قرب وکلا و ع باب باس  

 ۱63 ...................................................................................................................... گر ی ک نکته د ی ... و  

 1۶فصل 

 ۱65 ............................................. ست ی شما ن   ی بر عدم سازگار   ی ل ی عملکرد متفاوت شما دل   ؛ گانه ی موجودات ب 

 ۱66 ............................................................................................................... ی درصد   ۱۰۰ون  ی س ی کم 

 ۱68 ............................................................................................................ دار ی خر   ی زار فرنچ  کارگ   ل ی ب 

 ۱7۱ ...........................................................................خدمات   ی ازا نه حق الزحمه به ی گارتون گود  گز   ی جول 

 ۱7۴ ........................................................................................................................... ن ی کارگزاران آنلا 

 ۱75 ........................................................................................... ر ی بگ ن املاک حقوق ی مشاور   ن ی ف ی پت گر 

 ۱76 ...................................................................................................................... گر ی ک نکته د ی ... و  

 1۷فصل 

توان  ی را م   ی ن است که هر باز ی هرچند ثابت نشده است، اما باور بر ا   ؛ خواهد ی تجارت املاک و مستغلات شما را م 
 ۱77 .......................................................................................................................................... برد. 

 ۱78 .................................................................................................... تام دالاس رها کردن به سمت بالا 

 ۱8۱ ...................................................................................................... گرفتن کار   ی جد    گز ی رودر   ی رت ما 

 ۱8۴ ....................................................................................................................................... فه ی وظ 

 1۸فصل 

 ۱85 .................. د؟ ی شتر بدان ی د ب ی د که با ی که بدان   رسد ی م   ی دانش شما به سطح   ی چه زمان   ؛ شما و مدرسان فروش 

 ۱86 ................................................................................................................. ی افتن مدرس خصوص ی 

 ۱87 ...................................................................................... د؟ ی ده ی ن کار را انجام م ی ا   ی ن چه زمان ی بنابرا 

 ۱88 ......................................................................................................................... ی از منحن   ی رو ی پ 

 ۱89 ................................................................. ها را پر کنند توانند خلا ی م   ی ا ان حرفه ی مرب   چارد ی دان گودر ر 

 ۱9۰ ...................................................................................................... ستم دوستان ی س    س ی و ی د   ل ی دار 

 ۱9۱ ...................................................................... ا متن چاپ شده ی پت  ی اسکر   ی کارکردن از رو    ی مورف   ی تر 

 ۱9۱ .................................................................................................... ک ی ستمات ی فروش س    سون ی ب   و ی د 

 ۱93 ........................................................ شود ی ا شکست معامله م ی راجر ترکات  مذاکره باعث جوش خوردن  

 ۱9۴ .......................................................................................................... ذغال داغ   ی مثل راه رفتن رو 

 ۱95 ........................................................................................................................... ی ا ن حرفه ی والد 
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 ۱97 ...................................................................................................................................... ف ی وظا 

 1۹فصل 

 ۱99 ........................................................ ست ی ن   ی ک سؤال واقع ی ن  ی قت ا ی در حق ؟  ی ا بدون فناور ی   ی فناور   با 

 2۰2 .................................................................................................... ی فناور   ی ها ت ی واقع بروس بنهام  

 2۰3 ................................................................................................................................ ی مورف   ی تر 

 2۰3 ........................................................................................................ د ی شو   وارد   ت ی سا   وب   اکنون به 

 2۰5 ........................................................................................................... نترنت“ ی ا   ی ”آقا راسر    کل ی ما 

 2۰7 ............................................................................................ وب هوشمند بودن   ن ی مک کاتچ   ی جود 

 2۱۰ ....................................................................................................................... گر ی ز د ی ک چ ی ... و  

 2۱۱ ................................................................................. موفق   ی د عموم ی ک بازد ی   ی برگزار   ی نکته برا   ۱۱

 2۰فصل 

 2۱5 ...... د ی همدست آن نشو   ی ب ی دشوار است، با خودتخر   ی کار به قدر کاف و کسب    ؛ د ی ن کن ی خوب را تمر   ی عادت ها 

 2۱7 .............................................................................................. کننده فعال نگه داشتن سمت مصرف 

 2۱8 .............................................................................................................. ی ر اصل ی جدا شدن از مس 

 2۱8 ................................................................................................................... نامعلوم مشاور املاک  

 2۱9 .................................................................................................................. ف ی ارباب رجوع بلاتکل 

 22۰ .........................................................................................................................د ی ر ی شغل دوم نگ 

 22۱ ................................................................................... ( ی )توسعه فرد   یی خودشکوفا   ی چند ترفند برا 

 222 ........................................................................................................ آور ان ی جو کلاک دوازده مورد ز 

 223 ...................................................................................................................................... ف ی تکل 

 ۲۱فصل 

 د؟  ی کن ی د.چه م ی از شما خواسته شده مرتکب جرم شو 
 225 .............................................................. ن شما و خروج ]از راه خطا[ ی ن فاصله ب ی تر مسکن عادلانه:کوتاه 

 227 .................................................................................................. ست ی ن   ی که پاسخ ”نه“ کاف ی هنگام 

 228 ......................................................................................................................... داران مُغرض ی خر 

 229 ...........................................................................ماند ی ک اتوبوس م ی و مستغلات مانند    مشاور املاک 

 23۰ ...................................................................................................................... دولت و تجارت شما 

 23۰ ......................................................................... د ی ر ی افراد تماس نگ   ی با برخ   ی عن ی ست ”منع تماس“  ی ل 

 23۱ ....................................................................................................................د ی ر نده یی اسناد را تغ 

 232 ......................................................................................................... خوب   ی ها شنهاد ی اد پ ی تعدا ز 

 23۴ ....................................................................................................................... گر ی ک نکته د ی ...و  

 22فصل 

 235 ........................... کنند«. ی ر م یی ها تغ که آن   ی آه زمان » ک صدا !  ی همه باهم    ؛ اد، بدون پاسخ ی نده : سؤالات ز ی آ 

 236 .......................................................................................................... دوست شماست ؟   ی ا فناور ی آ 
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 23فصل 

 2۴7 ........................................................... ت ی ن شما و موفق ی ن فاصله ب ی کمتر   ؛ ر ی اول، گوزن و سنجاب را بگ 

 2۴9 ...................................................................................................................... گر ی ک نکته د ی ... و  

 2۵1 ....................................................................................................................... واژه نامه
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 267 ................................................................................................ فروش   ی ندگ ی قبل از نما   ی ها ت ی فعال 
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